
Michael Lienhard 
Verkaufstalent 

Hair & Make Up Artist 

Passionierter und kreativer Stylist mit langjähriger 
Erfahrung im Luxussegment. Sehr hohes 
Dienstleistungsbewusstsein und grosse Freude am 
direkten Kundenkontakt. 
Bestrebt, kontinuierlich zu lernen und mit gutem 
Beispiel voranzugehen, sowie andere zu befähigen.  
Love for life and styling. 

 
  

  
Persönliche 
Informationen 

Adresse  
Tramstrasse 38 
8050 Zürich 

Handy 
079 250 06 95 

E-mail  
Michaellienhard5@gmail.com 

Website: 

Michaelladelle.com 

Sprachen 

Deutsch 
(Schweiz) 

 
Muttersprache 

Englisch 
 
          

 
Fliessend  

       
        

         

 

 

 
Arbeit 

  

04. 2021 - 
jetzt  
 
 
10. 2019- 
12. 2019 
 
 
 
 

 
02. 2018 - 
jetzt 

   

La Prairie Group Switzerland, 
La Prairie Boutique, Globus ZH 
Beauty Advisor 
Teamleiter für MCM Pop Up am Flughafen 
Zürich 
Huber Event Promotion GmbH, Zürich, Schweiz 

• Verantwortung für Pop Up 
• Verkauf und fachkundige Beratung  
• Führen von Listen und Statistiken 
 
Hair & Make Up Artist (Freelance) 

Michael La Delle, Zürich, Schweiz 

• Betreuung und Ausbau des Kundenstammes 
• Freelance Projekte für Mode und Styling 
• Allg. Counter Arbeit in versch. Kaufhäusern im 

Luxussegment 

  

09. 2016  
01. 2018 

  

Hair Stylist & Makeup Artist 
Mc Connell Hairdressing, Zürich, Schweiz 

• Aufbau des Kundenstammes 
• Beratung und Styling im Bereich Hair & Make up 

  

01. 2015 - 
07. 2016  

  

Beauty Consultant & Assistant Manager 

Dyptique & Byredo At KaDeWe, Berlin, Deutschland 

• Beratung und Verkauf von Luxus Düften 
• Stellvertretender C.M. vertraut mit allen Aufgaben 

wie administrative Arbeiten, sowie 
Produktverwaltung, Inventur 



 

 

 

Computerkenntnisse 

Microsoft 
Office (Word, 
Excel, 
PowerPoint) 

 
Gut 

Different 
Cashier 
Systems 

 
Sehr gut 

IPPOS / CRM  
Sehr gut 

Weitere Fähigkeiten 

Führung  
Sehr gut  

Projekt 
Management 

 
Gut 

Kreativität  
Sehr gut 

Arbeit unter 
Druck 

 
Sehr gut 

Multitasking  
Fortgeschritten 

Kommunikation
sfähigkeiten 

 
Fortgeschritten 

 

• Erkennen der Kundenbedürfnisse und individuelle 
Beratung 

• Erfolgreiche Unterstützung in der Erweiterung und 
dem Wachstum des jeweiligen Counters 

• Hygienische Instandhaltung des Counters und der 
Ausstellungsflächen 

  

01.2013 - 
12.2014 

  

Counter Manager - Bobby Brown 
Cosmetics 

Estée Lauder Company, Berlin, Deutschland 

• Verkaufsberatung von Luxuskosmetik 
• Empfehlung und Auswahl spezifischer Produkte auf 

Grund von Kundenbedürfnissen 
• Neukundengewinnung und persönliche Betreuung 

von Stammkunden 
• Erfolgreiche Umsetzung der Umsatzziele 
• Produkteinführungen 
• Durchführung von Schulungen und Weiterbildungen 

für Mitarbeiter 
• Allg. Verwaltungsaufgaben im Zusammenhang mit 

Verkauf sowie Lagerhaltung 

  

10.2007- 
04.2008 
 
 
01,2010- 
02.2012 
 
 
06.2008 - 
07.2012  

   

Badrutt's Palace, St. Moritz, Schweiz 
 Belle Privé / Celebritie Hair & Make Up Artist  
VIP-Kundenportfolio (z.B. Ivana Trump, Monica Bellucci) 
 
Procter & Gamble, CH/AT  
Prestige-Trainer für Sassoon & Sebastien 
Luxus Haarkosmetik 
 
Founder & Head Stylist 
Michael La Delle Styling Studio, Zürich, Schweiz 

• Gründung des Michael La Delle Styling Studio 
• Findung und Umbau der Lokalität 
• Rekrutierung und Aufbau eines Styling Teams von 

drei Mitarbeitern 
• Ausbildung von Lehrlingen 
• Erfolgreiche Kundenakquise durch 

Weiterempfehlung und gesteigertes Bewusstsein für 
Expertise und Reputation 

• Bereitstellung sorgfältig ausgewählter Produkte für 
den Einsatz im Salon und zum Kauf 

• Verwaltungsaufgaben aller Art 

  

09.2004 - 
06.2008 

  

Hair And Make Up Artist 
Sunami, Bayhan Creative Engineering, Zürich, Schweiz 



• Stylist mit eigenem Portfolio und Spezialisierung auf 
Haar und Make-up 

• Beratung und Anleitung zu allen Themen rund um 
Gesicht und Haar 

• Erfolgreicher Aufbau eines Netzwerks und 
Kundenstammes 

  

08.2001- 
08.2004 

  

Hairstylist  
Coiffeur Time Tunnel Zürich, Zürich, Schweiz 

• Eintritt in den Salon, um ein Netzwerk und einen 
Kundenstamm als Stylist aufzubauen 

• Evaluieren der Kundenbedürfnisse, Beratung sowie 
erfolgreiche Umsetzung 

• Aufklärung der Kunden über Produkte und 
Selbstpflege für gesundes Haar, basierend auf den 
Bedürfnissen und Vorlieben 

• Erfolgreicher Aufbau eines treuen Kundenstamms 
und Erlernen weiterer Techniken für Farbe und 
Schnitt, einschließlich Haarverlängerungen von 
erfahrenen Stylisten 

Schulischer Werdegang  

  

09. 2021 – 
04.2024  
 
12. 2007 
 
 
08.1997- 
06.2000   

Eidg. Dipl. Marketing-Verkaufsleiter 
(In progress) 
 
Berufsbildner, 
Coiffeur Suisse 
 
Eidg. Dipl. Frisör 
Ausbildung zum Hairstylist - Zürich 

  
08.1996 -
07.1997   

Berufsvorbereitungsjahr 
Juventus Schulen - Zürich 

Styling Projekte  

• Huber Event Promotion, Zürich - Styling für Shootings 
und Events 

• Ibiza - Friseurwesen & Styling für Kunden während 
der gesamten Hochsaison mit Fokus auf 
ausgewähltes Kundenportfolio 
 

 

 


